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PIB per cápita (2015) 
 

• ALEMANIA:   41.219 USD 

•PORTUGAL:   19.222 USD 

• POLAND:       12.450 USD 

• HUNGRÍA:     12.259 USD 

• RUMANIA:      8.973 USD 



Datos básicos 

Niveles salariales a enero de 2017: 
 
• Salario mínimo mensual bruto 2.000 zlotys (476 EUR) 
 
• Salario medio interprofesional mensual bruto 4.636 zlotys (1.103 EUR) 
 
 



A destacar: 

 
• Polonia se encuentra en pleno desarrollo de infraestructuras. 
 
• Es un gran receptor de fondos de la UE.  

 
Para el periodo 2014 – 2020 ha recibido 82.500 millones de EUR 
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Recomendaciones de negociación 
 

 Que hacer: 
• Fijar las reuniones con antelación 

• Estar bien preparado para los encuentros (presentación de empresa, 
catálogos, etc.) 

• Dar respuestas rápidas, concretas y substanciales. 

• Mantener contacto regular con los interlocutores polacos. 

• Ser persistente y profesional al abordar el mercado. 



Recomendaciones de negociación 
 

Que no hacer: 
• Llegar retrasado.  

• No existe hábito de tratar a las personas como Señor Doctor o Señor Ingeniero. 

• Los polacos no les gusta ser considerados como país del Este sino como Europa 
Central.  

• En la presentaciones solo dar la mano. No dar besos. 
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Importações de bens agroalimentares na Polónia  
  

• 2014-2016 Crecimiento anual del 4,5% 

• Principales productos importados: 
• Carne porcina.  1.190 millones EUR 

• Salmón fresco o refrigerado.  830 millones EUR 

• Derivados de la extración del aceite de soja.  777 millones EUR 

• Chocolates i productos de cacao.  585 millones EUR 

• Cafés y sucedaneos.  

• Productos de panaderia y pastelería 

• Queso y requesón 

• Vino 

• Bebidas espirituosas 



Importações de bens agroalimentares 
provenientes de Portugal  
• 2014-2016 Crecimiento anual del 26,6 % 

• 95,1 millones de EUR en 2016 

• Principales productos importados de Portugal: 
• Vino. 17,6 millones EUR 

• Aceite virgen 7,6 millones EUR 

• Tomate preparado o conservado.  7 millones EUR 

• Ajo fresco o seco. 5,8 millones EUR 

• Productos de panadería y pastelería. 4,3 millones EUR 

• Naranjas frescas 3,8 millones EUR 

• Arroz 3,6 millones EUR 

• Frutas y verduras frescas: cítricos, tomates, melón, coliflor y brócoli, clementina, uva, pera, etc  

 

 



Lineas orientadoras 
• El consumidor es muy sensible al precio. 

• Determiante el factor calidad/precio. 

• Tendencia a productos que sean más naturales.  

• Los bienes agroalimentaires suponen el 25% del gasto total 
por domicilio. (Alemania y UK: 12%)  

• El consumo individual no disminuyó durante la crisis 



Lineas orientadoras 

• Las marcas portuguesas son bien conocidas en Polonia. 
Principalmente gracias a: 

• Jerónimo Martins (2.600 tiendas Biedronka) 

• Eurocash 

• Millenium BCP 

• El consumidor polaco piensa positivamente en las marcas 
portuguesas. Imagen de calidad y confianza.  

• Estrategia de comunicación: ferias y eventos regionales. 

 



Política de distribución  
• La figura del importador representa un papel importante.  

• Respecto a la distribución moderna hay esta clasificación: 
• Hipermercados: Tesco, Carrefour, Auchan. 

• Supermercados: Kaufland, E.Leclerc, Kaufland , Albert. 

• Discount: Biedronka, Lidl, Aldi. 

• Delicatessen o gourmet: Alma, Piotr and Pawel. 

• Tiendas de conveniencia: Żabka y Małpka express. 

 



Política de distribución  
• Supermercados gourmet y pequeñas tiendas gourmet 

• Buena aceptación a los productos de nicho 

• Más de 300 supermercados 

• Pueden ser una puerta de entrada para el producto portugués de calidad superior 

 

• De igual manera supermecados y tiendas especializados en 
Agricultura Biólogica 



Contactos útiles 
Instituição Âmbito Website Contacto tel. Email 

Auchan   Auchan 48 22 70 38 200   

Selgros   Selgros 48 61 87 42 300   

Biedronka   Biedronka 48 22 27 51 000 bok@biedronka.eu 

Lidl   Lidl      

Carrefour   Carrefour 48 22 51 72 110 carrefour@galluppolska.pl 

Tesco   Tesco 48 12 25 52 100 oferta.wspolpracy@tesco.pl 

Kaufland   Kaufland 48 71 37 70 100 service@kaufland.p 

Eurocash S.A.   Eurocash 48 61 65 83 300 eurocash@eurocash.pl 

ABC   ABC   abc@sklepyabc.pl 

Delikatesy Centrum   Delikatesy 48 22 37 51 800  info@delikatesy.pl 

Lewiatan   Lewiatan  48 54 41 27 821 sekretariat@lewiatan.pl 

Groszek   Groszek 48 81 74 85 465 biuro@groszek.com.pl 

Euro Sklep   Eurosklep 48 33 82 82 386 biuro@eurosklep.eu 

Gk Specjał   Specjal 48 17 85 97 141 specjal@specjal.com.pl 

Nasz Sklep   Nasz-sklep 48 17 85 97 153 renata.szczepanik@nasz-sklep.pl 

Żabka   Zabka 48 618 563 700 sekretariat@zabka.pl 

MAKRO Cash And Carry 

Polska S.A. 
  Makro 48 22 50 00 000   

Polomarket   Polomarket 48 52 35 99 000 poczta@polomarket.pl 

Netto   Netto 48 91 46 99 999 netto@netto.pl 

E.Leclerc   Leclerc 48 22 20 59 191 main@e-leclerc.pl 

Piotr I Paweł   Piotripawel 48 61 84 03 700   

Stokrotka   Stokrotka 48 81 74 96 270 stokrotka@stokrotka.pl 

EPI   EPI  48 71 33 42 055 epi@epi.com.pl 

T&J Delikatesy   T&J 
48 71 377-29-29 

48 71 377-29-28 

piotr.kociszewski@tradycjaijakosc.com.pl 

justyna.wlodarczyk@tradycjaijakosc.com.pl  

http://www.auchan.pl/kontakt
http://www.selgros.pl/kontakt?analyze=1
http://www.biedronka.pl/pl/kontakt/centrala-firmy
mailto:bok@biedronka.eu
https://ssl.lidl.pl/pl/kontakt.htm
http://www.carrefour.pl/kontakt
mailto:carrefour@galluppolska.pl
http://www.tesco.pl/kontakt/
mailto:oferta.wspolpracy@tesco.pl
http://www.kaufland.pl/Home/05_Firma/005_Firma_Kaufland/index.jsp
mailto:service@kaufland.p
http://www.eurocash.pl/kontakt/informacje-ogolne.html?contact_reference=1
mailto:eurocash@eurocash.pl
http://www.sklepyabc.pl/Kontakt
mailto:abc@sklepyabc.pl
http://www.delikatesy.pl/kontakt
mailto:info@delikatesy.pl
http://www.lewiatan.pl/kontakt/dane-teleadresowe.html
mailto:sekretariat@lewiatan.pl
http://www.groszek.com.pl/kontakt
mailto:biuro@groszek.com.pl
http://www.eurosklep.eu/euro/kontakt
mailto:biuro@eurosklep.eu
http://www.specjal.com.pl/kontakt/formularz-kontaktowy/
mailto:specjal@specjal.com.pl
http://www.nasz-sklep.pl/kontaktform
http://www.nasz-sklep.pl/kontaktform
http://www.nasz-sklep.pl/kontaktform
mailto:renata.szczepanik@nasz-sklep.pl
mailto:renata.szczepanik@nasz-sklep.pl
mailto:renata.szczepanik@nasz-sklep.pl
http://www.zabka.pl/pl/o-zabce/kontakt
mailto:sekretariat@zabka.pl
http://www.makro.pl/o-makro/biuro-zarzadu
http://www.polomarket.pl/pl/104-dane-kontaktowe
mailto:poczta@polomarket.pl
http://www.netto.pl/znajdź-sklep
mailto:netto@netto.pl
http://www.leclerc.pl/kontakt/
mailto:main@e-leclerc.pl
mailto:main@e-leclerc.pl
mailto:main@e-leclerc.pl
http://www.piotripawel.pl/kontakt,101
http://www.stokrotka.pl/kontakt
mailto:stokrotka@stokrotka.pl
http://www.epi.com.pl/site/kontakt.html
mailto:epi@epi.com.pl
http://www.spolem.pl/kontakt
mailto:piotr.kociszewski@tradycjaijakosc.com.pl
mailto:justyna.wlodarczyk@tradycjaijakosc.com.pl
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Importações de setor metalúrgico na Polónia  
  

• Sector muy significativo de la industria Polaca. 

• La industria siderurgica supone el 90% de la producción metalúrgica total. 

• Cobre 7% de la industria siderúrgica en Polonia. Otros: zinc y plomo.  

• No obstante balanza comercial deficitaria para varios metales comunes.  

• Maiores valores de importações:  
• ferro e aço (5,95 mil milhões EUR),  

• obras de ferro e aço (4,18 mil milhões EUR),  

• alumínio e suas obras (3,24 mil milhões EUR),  

• obras diversas de metais comuns (1,37 mil milhões EUR),  

• cobre e suas obras (1,23 mil milhões EUR)  

• e ferramentas, cutelaria e talheres (1,07 mil milhões EUR). 



Sector del acero 
• A Polónia representa cerca de 5% da produção total de aço bruto da UE. 

• O mercado é dominado pela ArcelorMittal, que controla cerca de 70% da capacidade 
siderúrgica do país 

• Setor essencialmente impulsionado pelos principais consumidores nacionais – o setor da 
construção, a indústria automóvel, os produtores de máquinas e outros produtos metálicos e os 
fabricantes de eletrodomésticos. 

•O setor do cobre é dominado pela KGHM, que é a única empresa doméstica de mineração de 
cobre e um dos principais produtores de cobre na Europa 

•A região de Opole, na Polónia, é muito focada no setor da metalomecânica. O setor é suportado 
por infraestruturas rodoviárias e ferroviárias desenvolvidas, bem como por uma localização 
geográfica privilegiada, no meio da Europa 

 

  

 







Lineas orientadoras 
• Polonia es un gran mercado para colocar bienes de 
equipamiento y bienes de consumo.  

• Es un mercado que requiere acompañamiento directo y 
frequente a los clientes locales.  

• Mercado competitivo. Fuerte presencia de empresas 
locales y extranjeras.  

• Necesidad de adecuada y persistente estrategia de 
internacionalización. 



Lineas orientadoras 

• Distancia media entre Portugal y Polonia 3.000 km 

• El precio de transporte penaliza mucho el precio producto 

• Solo se puede ser competitivo con productos con gran 
valor añadido 

• Estrategia de comunicación: B2B 



Madeira/Mobiliário 
POLONIA 

 



2016 



Importações setor mobiliário na Polónia  
  

• Polonia 3º mayor exportador mobiliario de la UE.  

• Una de las industrias con más rápido crecimiento en el país. 

• Principales productos importados en mobiliario: 
• partes de assentos (655,2 milhões EUR),  
• lustres e outros aparelhos de iluminação (225,6 milhões EUR), 
• muebles de metal (143,2 milhões EUR),  
• muebles de madeira, para salas de jantar e salas de estar (71,3 milhões EUR),  
• construções prefabricadas de ferro ou aço (58,4 milhões EUR),  
• assentos giratórios de altura ajustable (55,6 milhões EUR),  
• partes de muebles, de madeira (50,6 milhões EUR),  
• assentos com armação de madeira, estofados (46,4 milhões EUR),  
• assentos para veículos automóveis (46,4 milhões EUR),  
• assentos com armação de metal, estofados (43,9 milhões EUR) e 
• candeeiros (40,1 milhões EUR). 

 



Importações setor mobiliário na Polónia  
  

• A nivel de maderas y derivados: 
• painéis de madeira (244,8 milhões EUR),  

• madeira serrada (236,9 milhões EUR),  

• painéis de fibras de madeira (155 milhões EUR),  

• madeira contraplacada (112,9 milhões EUR),  

• madeira em bruto (80,7 milhões EUR) e  

• obras de carpintaria (78,8 milhões EUR).  
 



Lineas orientadoras 

• El consumidor es igual de sensible al precio que a la 
calidad. También sensible al diseño. 

• Precios más bajos que en países vecinos del Este de 
Europa. 

• Mercado competitivo. 



Política de distribución 
• Mobiliario vendido por: 
• Minoristas especializados 

• Grandes cadenas (dominan el mercado). Ikea, Agata Meble, Jysk, etc. 

• Algunos fabricantes también actuan como minoristas. Bodzio 

• Necesidad de abordar directamente a los minoristas o comerciante para 
mantenerse competitivos en el precio.  

• Rápido crecimiento de compra de muebles (de gama baja) por internet. 

• En el caso de muebles de gama media y alta el consumidor opta por un 
proyecto individual y precisa de verificar la calidad del producto.   



Contactos útiles 

Instituição Âmbito Website Contacto tel. Email 

Artseries Importador Artseries 48 515-122-387 sklep@artseries.pl 

Art Pol Importador Art-Pol 48 71 37 30 667 bok@art-pol.pl 

Albero Meble Importador Albero 48 606 600 148 wspolpraca@meble.pl 

Meble.pl Importador Meble.pl 48 17 283 81 55 szczecin@seba.pl 

Seba Importador Seba 48 91 439 17 16 
galeria@meblex.rzeszow.

pl 

PHU MEBLEX Importador Meblex  48 519 068 250  moss@moss.pl 

MOSS Projektowanie 

wnętrz 
Importador Moss 48 22 773 81 02 info@comodo.pl 

Inter Comodo Importador Comodo 48 721 076 720 Formulário de contacto 

Studio Eurocomfort Importador Eurocomfort   wspolpraca@meble.pl 

Paged Importador Paged +48 33 497 24 00 jasienica@paged.pl  

Ekomeble Importador Ekomeble 22 644-22-10 biuro@ekomeble.eu 

Chairconcept Importador Chairconcept +48 56 660 05 24 office@chairconcept.com 

http://www.artseries.pl/
mailto:SKLEP@ARTSERIES.PL
http://www.art-pol.pl/
http://www.art-pol.pl/
http://www.art-pol.pl/
mailto:bok@art-pol.pl
mailto:bok@art-pol.pl
mailto:bok@art-pol.pl
http://www.alberomeble.pl/
mailto:wspolpraca@meble.pl
http://www.meble.pl/
mailto:szczecin@seba.pl
http://www.meble.seba.pl/
mailto:galeria@meblex.rzeszow.pl
mailto:galeria@meblex.rzeszow.pl
http://www.meblex.rzeszow.pl/
mailto:moss@moss.pl
http://www.moss.pl/
mailto:info@comodo.pl
http://www.comodo.pl/
http://www.studio-eurocomfort.pl/napisz_do_nas.html
http://www.studio-eurocomfort.pl/
mailto:wspolpraca@meble.pl
http://pagedmeble.pl/
mailto:jasienica@paged.pl
http://www.ekomeble.com.pl/
mailto:biuro@ekomeble.eu
http://www.chairconcept.com/
mailto:office@chairconcept.com


Ferias y eventos útiles 

Evento Local / Data Website 

SOFAB / Feira Internacional de Tecidos e Componentes 

para Móveis Estofados 

Poznan / 12-15 Setembro 

2017                 
SoFab 

WARSAW HOME / Feira de Design de Interiores 
Varsóvia / 06-08 Outubro 

2017 

WarsawHom

e 

WARSAW BUILD / Feira internacional de Construção e 

Design de Interiores 
Varsóvia / Novembro 2017 

WarsawBuil

d 

ARENA DESIGN / Design em Serviço do Mundo de 

Negócios 
Poznan / 06-09 Março 2018 ArenaDesign  

MEBLE POLSKA / Feira de Mobiliário e Acessórios para 

Mobiliário 
Poznan / 06-09 Março 2018 MeblePolska  

HOME DECOR / Design de Interiores Poznan / 06-09  Março 2018 HomeDecor 

http://www.sofab.pl/en/
http://warsawhome.eu/en/
http://warsawhome.eu/en/
http://warsawbuild.pl/Home.aspx?lang=en-GB
http://warsawbuild.pl/Home.aspx?lang=en-GB
http://www.arenadesign.pl/en/
http://www.meblepolska.pl/en/
http://www.homedecor.pl/en/
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Importações de Rochas ornamentais na Polónia  



Importações de Rochas ornamentais na Polónia  



Importações de Rochas ornamentais na Polónia  
  

• Em 2015, na Polónia, não chegaram a 122M€, menos 33M€ do que em 2011.  

• Em 2015, Portugal posicionou-se como 18º fornecedor de pedra natural à 
Polónia, com 0,6M€ e uma quota de 0,5% (0,9M€ e 0,6% em 2011).  

• El precio medio de importación ha tenido una tendencia creciente desde 2011 
(105 €/ton) a 2015 (191 €/ton). 



Importações de Rochas ornamentais na Polónia  
  

•O setor conta com mais de 4 000 empresas, mas 80% são pequenas unidades 
com uma média de 5 trabalhadores e dedicadas, na sua maioria, à produção e 
comercialização de sepulturas funerárias.  

• Arte funerario precio medio por lápida varía de 471 € a 2.120 €. Siendo más 
caros los granitos más oscuros.  

• En los últimos años ha aumentado la oferta de lápidas de bajo valor de China, 
cuyo costo es 3 veces menos que el del producto polaco.  

 



Importações de Rochas ornamentais na Polónia  
  

•Não obstante, nos últimos anos, o setor de construção civil, que apresenta 
melhores perspetivas de desenvolvimento, tem vindo a ganhar cada vez maior 
importância enquanto cliente. Predominam empresas de média e grande 
dimensão as quais representam cerca de 12% do tecido empresarial do setor.   

 



Lineas orientadoras 
•El mercado polaco se presenta con muchas oportunidades debido a su 
dimension (38,5 millones de consumidores) y sobre todo al contínuo proceso de 
desarrollo de la economía y sociedad que se refleja en una mejora de las 
condiciones de vida, con una clase media cada vez más acentuada. 

• Polonia tendrá durante los próximos años gran necesidad de rochas 
ornamentais: 
• Para el acabado de edificios 

• Desarrollo de infraestructuras y obras civiles 

• Fuerte tradición del arte funerario 

• Escasez de recursos naturales propios 

 

 

 



Lineas orientadoras 
• La venta de rocas ornamentais en Polonia se recomienda a través de 
importadores nacionales que disponen de grandes almacenes. 

• Éstos tienen sus propios canales y abastecen a las empresas del sector. 
Y cooperan con las principales empesas de construcción civil. 

• Para iniciar una relación comercial se recomienda el contacto directo 
con un importador nacional que podrá ser hecho, por ejemplo, en una 
feria del sector o mediante correo electronico para enviar la oferta y 
concertar una reunión. 

• Los pequeños transformadores de rochas no suelen tener condiciones 
para importaciones directamente. 



Contactos útiles de importadores 

Instituição Website Contacto tel. Email 

Marmara Marmara 48 607 673 528 info@marmara.pl 

Interstone Interstone 48 46 857 24 47 interstone@interstone.pl 

Stone World Stoneworld 48 22 490 40 73 info@stoneworld.pl 

Focus Stones Focus-stones 48 22 401 04 40 biuro@focus-stones.pl 

Kamienie Naturalne Kamienienaturalne 48 87 423 50 98 info@kamienienaturalne.com 

PS Granit PS-Granit 48 607 670 797 info@ps-granit.pl 

Hermes Gabro Stone HGS 48 91 466 70 00 biuro@hgs.pl 

Granmar  Granmar 48 17 851 33 65 biuro@granmar.biz.pl 

An Kam An-Kam 48 792 351 910 marian.pilch@wp.pl 

Modeco Stone Modeco 48 71 348 62 89 modeco@kamien.pl 

http://www.marmara.pl/
mailto:info@marmara.pl
http://www.interstone.pl/
mailto:interstone@interstone.pl
http://www.stoneworld.pl/
mailto:info@stoneworld.pl
http://www.focus-stones.pl/
http://www.focus-stones.pl/
http://www.focus-stones.pl/
mailto:biuro@focus-stones.pl
mailto:biuro@focus-stones.pl
mailto:biuro@focus-stones.pl
http://www.kamienienaturalne.com/
mailto:info@kamienienaturalne.com
http://www.ps-granit.pl/
http://www.ps-granit.pl/
http://www.ps-granit.pl/
mailto:info@ps-granit.pl
mailto:info@ps-granit.pl
mailto:info@ps-granit.pl
http://www.hgs.pl/
mailto:biuro@hgs.pl
http://www.granmar.biz.pl/
mailto:biuro@granmar.biz.pl
http://www.an-kam.pl/
http://www.an-kam.pl/
http://www.an-kam.pl/
mailto:marian.pilch@wp.pl
http://www.kamien.pl/
mailto:modeco@kamien.pl


Ferias y eventos útiles 

Evento Local / Data Website 

Stone - Industry Fair Poznan / 22 a 25 de novembro de 2017 Stone 

Budma – International Construction and Arquitecture 

Fair 

Poznan / 7 a 10 de fevereiro de 2017 

10 de janeiro a 2 de fevereiro de 2018 
Budma 

TARBUD - Feira do Setor de Construção Civil e de 

Rochas Ornamentais 

Wrocław / 24 a 26 de março de 2017 

23 a 25 de março de 2018 
TARBUD 

http://stone.mtp.pl/en/
http://www.budma.pl/en/
http://tarbud.wroclaw.pl/


  

 Alvaro Castellanos 

A U R R E R A P O L S K A

Muito obrigado pela vossa atenção 


